DB Schenker Logistics geht strategische
Partnerschaft im DIY-Bereich ein

(Auszug aus Baumarktmanager Nr. 9, Seite 46)

b Zunehmend fordert die Bau-
marktbranche von ihren Lo-
gistikpartnern auch umfassen-

de Servicedienstleistungen auf
dem ,letzten Meter”. DB Schen-
ker Logistics hat darum das
Produktportfolic durch strate-
gische Partnerschaften mit der
modulconcept GmbH & Co.
KG, Chemnitz und der Wolf
Merchandising GmbH, Par-
chim, deutlich ausgebaut. Die
Logistiker stehen ihren Kunden _
zukiinftig nicht nur bej Insto- " - e B i =
re-Aktivitdten in-den Baumark- MITTEn1 |HﬁEHL|H .
ten wie Merchandising, PoS-Ser- S e
vices; Disposervice, Umbauten
und Roll-outs, sondern auch im
Segment der Privatkundenbelie-
ferung und -services zur Seite.

46 bmm 9/12



